TALLER DE EXPORTACIÓN DE REGALOS Y ARTÍCULOS DE DECORACIÓN
TEMARIO

I. 
Introducción

II.     Exportación de artículos de regalo y decoración
a)    ¿Qué son los artículos de regalo?
b)    ¿Qué son los artículos de decoración?
c)    Productos artesanales

III.   Producto
a)    Producto 

b)    Presentación del producto 
c)    Análisis SWOT (ejercicio)
d)    Diferenciación

IV. Precio

a)    Precio de exportación
b)    INCOTERMS

V. Canales de distribución
a)    Canal de distribución 
b)    Cadena de distribución. 
VI. Promoción en la exportación
a) Métodos de promoción internacional

VII. El mercado
a)    Características del mercado 

b)    Criterios de segmentación

c)    Posicionamiento
d)    Clasificación arancelaria
e)    Regulaciones / barreras arancelarias y no arancelarias

f)
 Competencia

VIII. Exportación
a)   Documentos necesarios para la exportación (llenado de los mismos)



Factura Comercial



Lista de empaque



Certificados de Origen

b)   Clasificación arancelaria

c)   Ejercicio
IX. Ventas internacionales de artículos de regalo y decoración
a) 
Ventas en el extranjero- exportar es vender

b)   Negociación

c)   Transporte

d)   Seguros

e)   Caso práctico

X. Conclusiones

Duración:   6 horas

Impartido por:   M.D.I. María del Carmen Cabrera Cisneros

