TÚ PUEDES EXPORTAR 
CURSO DE EXPORTACIÓN PARA LA PEQUEÑA EMPRESA 

TEMARIO

Módulo 1

La decisión de exportar

a) 
Introducción

b) 
¿Qué es exportar?

c) 
¿Por qué exportar?

d) 
Ventajas de la exportación

e) 
Breve historia del comercio

Módulo 2

Empezando a exportar
a) 
Producto

Selección del producto



Adapatación del producto para mercados de exportación



¿Cómo detectar un producto para exportación ?



Análisis SWOT

b) 
Precio de exportación

c) 
Incoterms

d) 
Descuentos por volumen, ¿cómo sacar ventaja del volumen de compra ?

e) 
Negociación precio-plazos de pago

f) 
Canales de distribución

g)
Relación precio-producto-canal de distribución

h) 
Caso práctico

Módulo 3

Darse a conocer

a) Promoción en la exportación

b) Costo de los diferentes métodos de promoción

c) Ventajas y desventajas de los diferentes métodos de promoción

d) ¿Dónde contratar los medios de promoción ?

e) Elaboración del catálogo de ventas

f) Proveedores de papelería y folletería

g) Las ventajas de las misiones comerciales

h) Cómo participar en ferias internacionales

i) Principales ferias internacionales

Módulo 4

La imagen y el diseno

a) 
Diseño de imagen de la empresa

b) 
Diseño del producto y su importancia

c) 
¿Cómo adaptar mi producto ?

d) 
Nichos de mercado

e)
Tendencias mundiales

f) ¿Dónde conseguir diseñadores?

g) Todos podemos diseñar (ejercicio práctico)

h) Presentación del producto

i) Empaque

j) Etiquetado

k) Embalaje (ejercicio)

Módulo 5

El mercado
a) Análisis previo de los mercados

b) Fuentes de información

c) Selección de mercado

d) Características del mercado

e) Análisis SWOT del producto en relación al mercado elegido (ejercicio)

f) Análisis de mercado

g) Adaptación producto – mercado



Producto



Precio



Canales de distribución



Promoción

h)
Regulaciones / barreras arancelarias y no arancelarias

Módulo 6

¿Qué pasa en el mundo?

Tipos de Acuerdos Comerciales

El GATT

El Sistema Generalizado de Preferencias Arancelarias

Acuerdos comerciales del mundo

Tratados de Libre Comercio firmados por México

Llenado de los diferentes Certificados de Origen

Presentación de Certificados

¿Cómo aprovechar los Tratados de Libre Comercio firmados por Mexico ?

Futuros acuerdos comerciales

Módulo 7

Exportando

Procedimiento de exportación

Documentos necesarios para la exportación (llenado de los mismos)



Factura Comercial



Lista de empaque



Tipos de Certificados de Origen

      Clasificación arancelaria

      El agente aduanal y su función

e)
Contenido de un Pedimento de exportación

f)   
Seguimiento de la carga enviada

g)   
Envío de muestras

Módulo 8

Lo legal

El Contrato de Compraventa Internacional (llenado del mismo)

Otros contratos

Formas de pago

Arbitraje Comercial y solucion de controversias

Programs de fomento a las exportaciones

f)
Oficinas en el extranjero

Módulo 9

El vendedor internacional

Comercialización

Comunicación con el cliente

Ventas en el extranjero

Exportar es vender

Todos somos vendedores

Tipos de clientes (ejercicio)

Distribuidores y agentes

Transporte

Tipos de transporte

Costo del transporte

Seguros

Términos de entrega del producto

Negociación

Diferencias culturales

j)
Establecer una oficina en el extranjero


k)
Caso práctico

Módulo 10

La práctica de la exportación

Problemas en la exportación y cómo resolverlos

Elaboración de un proyecto de exportación

Instituciones relacionadas y cómo llegar a ellas

Fuentes de financiamiento

Conclusiones

Duración: 18 horas

Impartido por: M.D.I. María del Carmen Cabrera Cisneros 
