TALLER DE COSTOS

Este taller es propiamente una consultoría en grupo que ayuda a las empresas a obtener y analizar sus costos con el fin de fijar precios que permitan a la empresa obtener un margen de ganancia razonable o de estudiar en qué partes del proceso se pueden disminuir estos costos.

En muchas empresas, sobre todo pequeñas, el proceso de costear es totalmente improvisado, así como también lo es la fijación del precio que darán al siguiente eslabón de la cadena.

Muchas veces los costos fijos son ignorados, otras tantas deben serlo con el fin de poder colocar el producto en el mercado y las utilidades se deberán buscar a través del volumen de ventas.

Es importante que tanto fabricantes como comercializadores tengan una clara estructura de costos que les permita dar descuentos sin perder dinero.

Este taller enseña, a través de teoría, ejercicios y casos prácticos, el proceso de costeo paso por paso, desde lo más básico hasta el momento de fijar el precio, actividad en la cual también intervienen factores como competencia y precio de mercado.

TEMARIO

1.- Introducción

2.- Tipos de costos


- Ejercicio

3.- Costeo

- Análisis de costos de mi empresa
4.- Punto de equilibrio


- Cantidad de equilibrio


- Precio de equilibrio

- Caso práctico


- Ejercicio: Mi punto de equilibrio
5.- Fijación de precios

6.- Banda de precios

- Dinámica: El precio de mi producto en la banda de precios de mi mercado
7.- El factor precio

- Caso práctico: la importancia del precio
8.- El precio en la mente del cliente

9.- La importancia de la diferenciación

- Video
10.- Facilidades de pago, sus ventajas

11.- Descuentos, percepción del cliente

12.- Tabla de precios

- Ejercicio
13.- El precio y la competencia

14.- El precio y los diferentes mercados

15.- INCOTERMS (optativo)

16.- Conclusiones

Duración: 6 hrs
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