TALLER DE VENTAS DE ARTÍCULOS DE BELLEZA Y MULTINIVEL
TEMARIO

a) Artículos de belleza

b) ¿Por qué vendemos artículos de belleza?

c) La importancia de escuchar

d) Persuadir vs. convencer

e) La venta dirigida hacia las necesidades del cliente

f) la belleza como servicio

g) El precio como herramienta de venta

h) El precio en la mente del cliente

i) ¿Qué tanto importa el precio en la decisión de compra?

j) Tipos de productos

k) La importancia de la imagen

l) ¿Vendiendo ilusiones?

m) Vendiendo según la regla de platino

n) La venta directa de productos de belleza (optativo) 

o) La venta de persona a persona (optativo)

p) Multinivel (optativo)


- Reclutamiento


- Cómo detectar un prospecto


- Acercamiento


- Abriendo la conversación


- Vendiendo los beneficios del negocio


- reclutando según la regla de platino


- Profundizar


- Creciendo en el multinivel


- La profundización y el éxito en el multinivel

IMPARTIDO POR: M.D.I. María del Carmen Cabrera Cisneros
DURACIÓN: 4 horas

